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El Comercio Internacional se ha erigido en un elemento
esencialpara el crecimientode numerosasempresasespariolas
De maneraocasionab estratégicason muchaslasempresagjue
se embarcanen una actividad exigente,técnicamentecompleja,
prolongadaen el tiempoy de altainversibneconémica

Hasta hace unos pocos anos, por comercio internacional se
entendianoperacionegnercantilesde compraventaentre partes

radicadas en distintos paises Sin embargo, importacion vy

exportacion son conceptos que hoy en dia no abarcan la
dimension real de las relaciones empresariales EI comercio
internacionalse ha convertidoen una practicaen la que,ademas
de esa parte esencial de intercambio de un precio y una
mercanciajntervienenmuchosotros factoresque determinanel
éxito o el fracasode la operacién

Laadecuadaformacion en comerciointernacionales, como en
otros campos, indispensable para que el profesional que
desempeiia ese trabajo, sea capaz de lograr los objetivos
previstos y para que la empresatenga la seguridadde que la
planificacion,la ejecuciony el logro formen parte del proceso
naturaldel negocio
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Duracién:650 horas Q)
Q,
Titulo: Propio de la Universidad O-
Rey Juan Carlos y la Camara de =

Comercio de Madrid.

Modalidad: Presencial,
lunesjueves, 19:0€2:00hrs.

Plazo de formacion:
1 de octubre de 2018 a 11 de juli
de 2019

Ofertas de Practicasn empresas
con actividad internacional

Precio:7.500¢, fraccionables.
Consultar politica de becas

Lugar:Centro de formacion de la
Camara de Comercio de Madrid



MASTER EN COMERCIO EXTERIOR

450

horas
lectivas

Posibilidad
de 5meses
de practicas
en empresas

Comprender las diferentes fuentes
de financiacioninternacional bancaria,
extrabancaria la financiaciénpublica,

los fondos publicos o la financiacion

privada

Ser capazde analizar los riesgosy

oportunidadesy asitomar decisiones

acertadas

Nuevos tiempos, mejores profesionales

Conocerlastécnicasherramientasy habilidadesnecesariagpara
dirigir unaempresaque opereen el mercadointernacional

Identificar y manejarlasestructurascomercialesy los canalesde
distribuciénparaestableceras estrategiastanto de participacion,
comode penetracidnenlos mercadosobjetivo.

SoAnalqo

Aprender y entender los tramites legales, administrativos,
financierosy fiscalesnecesariostanto en origencomoen destino,
para la transaccioninternacional de los productos y servicios
objeto de comercializacioimternacional

Manejar y conocerlos documentos(comercialesadministrativos,
aduaneros fiscales financieros,etc.) necesariogara realizaruna
operaciéninternacional
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El Master de ComercioExterior de la Camarade Madrid y la UniversidadRey Juan Carlos 6"
proporcionaal alumno conocimientostécnicossobre planificacion,identificaciony analisisde mercados O
estrategiagde marketingy comercializaciéinternacionaj analisisde la competenciatransportey logistica @
gestidnaduanera financiacioninternacionaj contratosy conveniosy coberturasde riesga 5
Ademas el programa formativo prevé un médulo especificosobre negociacioninternacional que (:_2\
acercaraal alumnoa la realidadinternacional,que tanta importanciae influenciatiene en el mundode los QJ

negocios Todo ello se acompariarade un mddulo sobre inglés para los negocios esencialpara
homologaros conocimientodinguisticoddel alumnoen el idiomauniversalen lasrelacionescomerciales

La metodologiaempleada,basadaen el

casopractico, generaréen el alumnola
necesaria capacidad de analisis e
identificacion de oportunidades
comerciales, acompafiado por el
conocimiento técnico necesario El
claustro, integrado en un 70% por
profesionales en activo del comercio
internacional, trasladara al alumno el
conocimientoadquiridoa lo largode afios
de trabajo en un entorno altamente
cualificadoy desafiante

CONTENDIOS
ACTUALES

s

METODOLOGIA

ANALISIS DE PRACTICA

CASOS REALE

CLAUSTRO
PRPFESORE

Nuevos tiempos, mejores profesionales
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Id

Losalumnosque cursenel Mastery —.
superen todos los requisitos ° 142 edicion (9
establecidos,recibiran el titulo de ' O
éMaster en ComercioExterior = (@)
expedido conjuntamente por la QJ

UniversidadReyJuanCarlosy la
Camara Oficial de Comercio,

Industriay Serviciosde Madrid. 40% hombres

60% mujeres

El master esta dirigido a profesionales en activo que deseen completar su experienciacon

formacién para mejorar su eficaciay proyeccion Graduadose ingenieros que deseenemprender
unacarreraprofesionalconelevadademanday potencial,tanto en Espafidomoen otros paises

Nuevos tiempos, mejores profesionales
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me aporto

(" Cursar el Master en Comercio Exte

a dia laboral ya que tr

departame

rior

fuerzo en mi dia

abajaba en el
e una

un valioso re

nto de Importacion d
multinacional textil.
Borja Alonso
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DR. CARMELO MERCADO IDOETA
Profesor TitularDpto. Economia de la Empresa URJC.
Director del Master

Dr. JOSE MARIA CUBILLO PINILLA

Profesor de Comercializacion e Investigacion de Mercados.

Director del Departamento de Marketing
ESIC Business & Marketing School

D. FELIX CRESPO BRAVO
Ingeniero Técnico Industrial. Experto en Técnfdisaneras

D. FERNANDO MAUDO
Vicepresidente Grandes Cuent&howroomPrive

D. RAFAEL GUTIERREZ DE MESA
Licenciado en Ciencias Econdmicas y Empresariales.
DirectorComercial y Marketingiihne&NageEspafia

Dr. GONZALO SERRANO PEREZTAMENTE
Subdireccion de Gestion de Clientes.
Instituto de Crédito Oficial (ICO)

Dr. JAIME MANERA BASSA

Profesor de Comercializacion e Investigacion de Mercados
Universidad Rey Ju&arlos

D.MIGUEL MORAN SERRANO

DirectorSpainmarket

*Composicion del claustro de profesores, entre otros.

Nuevos tiempos, mejores profesionales

D.JOSE L. PASTOR MORATE
Director GeneraCountry Manager
ENDESAMarruecos

D. IAN BELL/ D. FRANK WEST
Profesores britanicos especializados
en Comercio Internacional

D. IGNACIO NINO

Consejero de Empleo y Seguridad
Social Embajadale Esparfia en
Franciay OCDE.

OpeI0S3J0Id

D. DIEGO PITARCH VAZQUEZ
Ingeniero industrial. Licenciado en
Administraciéon de Empresas.
Consultor de Comercio Internacional
y Logistica.

D. JOSE LUIS GARCIA GARCIA
Consultor en la division de
Marketing y Comercial.

Michael Page International

D. JOSE LUIS ROCA AYMAR
ExSecretariageneral de la Corte
Espafiola de Arbitraje

Camara de Comercio, Industria 'y
Navegacion de Espafia

D.CARLOS PEREZ SERRANO

1 623FR2 Sy &t S3I
l 623 R24¢
DirectorCoralceXS.L.

az2NBy?2



