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El Comercio Internacional se ha erigido en un elemento 
esencial para el crecimiento de numerosas empresas españolas. 
De manera ocasional o estratégica, son muchas las empresas que 
se embarcan en una actividad exigente, técnicamente compleja, 
prolongada en el tiempo y de alta inversión económica.   
 
Hasta hace unos pocos años, por comercio internacional se 
entendían operaciones mercantiles de compra-venta entre partes 

radicadas en distintos países. Sin embargo, importación y 
exportación son conceptos que hoy en día no abarcan la 
dimensión real de las relaciones empresariales. El comercio 
internacional se ha convertido en una práctica en la que, además 
de esa parte esencial de intercambio de un precio y una 
mercancía, intervienen muchos otros factores que determinan el 
éxito o el fracaso de la operación.  
  

La adecuada formación en comercio internacional es, como en 
otros campos, indispensable para que el profesional que 
desempeña ese trabajo, sea capaz de lograr los objetivos 
previstos; y para que la empresa tenga la seguridad de que la 
planificación, la ejecución y el logro formen parte del proceso 
natural del negocio.  
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Duración: 650 horas       

Título: Propio de la Universidad 
Rey  Juan Carlos y la Cámara de 
Comercio de Madrid. 

Modalidad: Presencial,  
lunes-jueves, 19:00-22:00 hrs. 

Plazo de formación:   
1 de octubre de 2018 a 11 de julio  
de 2019 

Ofertas de Prácticas en empresas 
con actividad internacional 

Precio: 7.500 ϵ, fraccionables. 
Consultar política de becas 

Lugar: Centro de formación de la 
Cámara de Comercio de Madrid 

En breve 
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Conocer las técnicas, herramientas y habilidades necesarias para 
dirigir una empresa que opere en el mercado internacional.   
 

Identificar y manejar las estructuras comerciales y los canales de 
distribución para establecer las estrategias tanto de participación, 
como de penetración en los mercados objetivo.  
 

Aprender y entender los trámites legales, administrativos, 
financieros y fiscales necesarios, tanto en origen como en destino, 
para la transacción internacional de los productos y servicios 
objeto de comercialización internacional.  
 

Manejar y conocer los documentos (comerciales, administrativos, 
aduaneros, fiscales, financieros, etc.) necesarios para realizar una 
operación internacional.  
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Posibilidad 
de 5 meses 
de prácticas 
en empresas 

10 
meses 

450 
horas 

lectivas 

Comprender las diferentes fuentes 
de financiación internacional: bancaria, 
extrabancaria, la financiación pública, 
los fondos públicos o la financiación 
privada.  
 

Ser capaz de analizar los riesgos y 
oportunidades y así tomar decisiones 
acertadas.  
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El Máster de Comercio Exterior de la Cámara de Madrid y la Universidad Rey Juan Carlos 
proporciona al alumno conocimientos técnicos sobre planificación, identificación y análisis de mercados; 
estrategias de marketing y comercialización internacional; análisis de la competencia; transporte y logística; 
gestión aduanera; financiación internacional; contratos y convenios; y coberturas de riesgo.  
 

Además, el programa formativo prevé un módulo específico sobre negociación internacional que 
acercará al alumno a la realidad internacional, que tanta  importancia e influencia tiene en el mundo de los 

negocios. Todo ello se acompañará de un módulo sobre inglés para los negocios, esencial para 
homologar los conocimientos lingüísticos del alumno en el idioma universal en las relaciones comerciales.   
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La metodología empleada, basada en el 

caso práctico, generará en el alumno la 
necesaria capacidad de análisis e 
identificación de oportunidades 
comerciales, acompañado por el 
conocimiento técnico necesario. El 
claustro, integrado en un 70% por 
profesionales en activo del comercio 
internacional, trasladará al alumno el 
conocimiento adquirido a lo largo de años 
de trabajo en un entorno altamente 
cualificado y desafiante.  

CONTENDIOS 
ACTUALES 

METODOLOGIA 
PRACTICA 

CLAUSTRO 
PRPFESORES 

ANÁLISIS DE 
CASOS REALES 
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Los alumnos que cursen el Master y 
superen todos los requisitos 
establecidos, recibirán el título de 

άMaster en Comercio ExteriorέΣ 
expedido conjuntamente por la 

Universidad Rey Juan Carlos y la 

Cámara Oficial de Comercio, 
Industria y Servicios de Madrid. 
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El master está dirigido a profesionales en activo que deseen completar su experiencia con 

formación para mejorar su eficacia y proyección. Graduados e ingenieros que deseen emprender 
una carrera profesional con elevada demanda y  potencial, tanto en España como en otros países.  

14ª edición 

40% hombres-
60% mujeres 
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DR. CARMELO MERCADO IDOETA 
Profesor Titular- Dpto. Economía de la Empresa URJC. 
Director del Master 
 
Dr. JOSÉ MARÍA CUBILLO PINILLA 
Profesor de Comercialización e Investigación de Mercados. 
Director del Departamento de Marketing 
ESIC Business & Marketing School  
 
D. FÉLIX CRESPO BRAVO 
Ingeniero Técnico Industrial. Experto en Técnicas Aduaneras 
  
D. FERNANDO MAUDO 
Vicepresidente Grandes Cuentas- ShowroomPrive 
 
D. RAFAEL GUTIÉRREZ DE MESA 
Licenciado en Ciencias Económicas y Empresariales. 
Director Comercial y Marketing Kühne&Nagel España 
 
Dr. GONZALO SERRANO PÉREZ-BUSTAMENTE 
Subdirección de Gestión de Clientes. 
Instituto de Crédito Oficial (ICO) 
 
Dr. JAIME MANERA BASSA 
Profesor de Comercialización e Investigación de Mercados 
Universidad Rey Juan Carlos 
 
D. MIGUEL MORAN SERRANO 
Director Spainmarket 
 
 
*Composición del claustro de profesores, entre otros. 

D. JOSE L. PASTOR MORATE 
Director General-Country Manager 
ENDESA- Marruecos 
 
D. IAN BELL/ D. FRANK WEST 
Profesores  británicos especializados 
en Comercio Internacional  
 
D. IGNACIO NIÑO 
Consejero de Empleo y Seguridad 
Social- Embajada de España en 
Francia y OCDE. 
 
D. DIEGO PITARCH VÁZQUEZ 
Ingeniero industrial. Licenciado en 
Administración de Empresas. 
Consultor de Comercio Internacional 
y Logística. 
 
D. JOSÉ LUIS GARCÍA GARCÍA 
Consultor en la división de 
Marketing y Comercial. 
Michael Page International 
 
D. JOSÉ LUIS ROCA AYMAR 
Ex-Secretario general de la Corte 
Española de Arbitraje 
Cámara de Comercio, Industria y 
Navegación de España  
 
D. CARLOS PÉREZ SERRANO 
!ōƻƎŀŘƻ Ŝƴ άtŜƷŀ aƻǊŜƴƻ 
!ōƻƎŀŘƻǎέ 
Director Coralcex S.L. 


